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High Performance Leadership (HPL) 
							Narzędziowy i najbardziej praktyczny na rynku

program rozwojowy dla menedżerów! 
							[image: rekrutacja menedżerów sprzedazy - certyfikacja programów IES] 
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Kurs dla kandydatów na członków rad nadzorczych 
							Wieloletnie doświadczenie, skuteczne przygotowanie do egzaminu, wysoka zdawalność, nowoczesna metodyka, praktyczne e-repetytorium 
							w IBD Business School 
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CERTIFIED HR BUSINESS PARTNER (CHRBP) 
							Zaawansowany i kompleksowy program przygotowujący do profesjonalnego 

i efektywnego pełnienia roli HR Business Partnera 

w organizacjach różnych branż. 
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Certified Assessor for Assessment 

& Development Centre (CAADC) 
							Usystematyzowane i kompleksowe

przygotowanie do organizowania

i prowadzenia sesji Assessment/

Develoment Centre – od umiejętności

obserwowania i zbierania informacji,

do raportowania i udzielania

informacji zwrotnej. 
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							Najbardziej ceniony program na rynku! 
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Certificate in Talent and Career Mangement (CTCM) 
							Czynniki sukcesu w rozwoju pracowników, zarządzaniu talentami i budowaniu ścieżek karier

Najnowsze trendy w zarządzaniu talentami, planowaniu sukcesji i ścieżek karier! 
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							Coaching Fundamentals Certificate (CFC) 
							Najlepszy certyfikowany kurs coachingu!

Potrójna międzynarodowa akredytacja: NMC, IAPC&M, ILM 
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PRACTITIONER COACH DIPLOMA (PCD) 
							
Najlepszy dyplomowy kurs coachingu!
Potrójna międzynarodowa akredytacja – NMC, ILM, IAPCM 
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Business Trainer Certificate (BTC) 
							Kompetencje przyszłości dla menedżerów, trenerów,

facylitatorów, moderatorów i metodyków 
							[image: rekrutacja menedżerów sprzedazy - certyfikacja programów IES] 
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Certificate in Business Mentoring (CBM) 
							Wspieraj innych stając się Mentorem! 
							[image: rekrutacja menedżerów sprzedazy - certyfikacja programów IES] 
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IBD Advanced Management Program (IBD AMP) 
							Przekraczaj swoje granice razem z nami! 
													
					
					
					
				
				
				
				
			
			











	
    Programy otwarte

    
        
                            
                    
                        Przywództwo

                    
                                        
                                                
                            Rising Leaders Program (RLP)  – szkolenie z przywództwa dla nowych menedżerów

                                                        On-line, 22.04.2024 - 21.05.2024

                        

                                                
                            High Performance Leadership (HPL) – szkolenie z przywództwa dla rezultatów

                                                        On-line, 25.04.2024 - 07.06.2024

                        

                                                
                            Certificate in Business Mentoring (CBM) – szkolenie z mentoringu

                                                        On-line, 25.04.2024 - 21.06.2024

                        

                                            

                                    

                            
                    
                        Zarządzanie Kapitałem Ludzkim

                    
                                        
                                                
                            Certified Assessor for Assessment & Development Centre (CAADC)

                                                        On-line, 22.04.2024 - 21.05.2024

                        

                                                
                            Certificate in Talent and Career Management (CTCM)

                            Ostatnie wolne miejsca!                            On-line, 25.04.2024 - 24.05.2024

                        

                                                
                            Certified HR Business Partner (CHRBP)

                                                        On-line, 25.04.2024 - 05.07.2024

                        

                                            

                                    

                            
                    
                        Finanse i Ład Korporacyjny

                    
                                        
                                                
                            Kurs dla kandydatów na członków rad nadzorczych

                            Ostatnie wolne miejsca!                            On-line, 27.04.2024 - 23.06.2024

                        

                                                
                            Kurs dla kandydatów na członków rad nadzorczych

                                                        On-line, 25.05.2024 - 21.07.2024

                        

                                                
                            Akademia Finansów dla Menedżerów

                                                        On-line, 27.06.2024 - 09.08.2024

                        

                                            

                                    

                            
                    
                        Szkoła Coachingu IBD-NMC

                    
                                        
                                                
                            Coaching Fundamentals Certificate (CFC)

                                                        On-line, 26.04.2024 - 28.04.2024

                        

                                                
                            Coaching Fundamentals Certificate (CFC)

                                                        On-line, 24.05.2024 - 26.05.2024

                        

                                                
                            Practitioner Coach Diploma (PCD)

                                                        On-line, 14.06.2024 - 16.06.2024

                        

                                            

                                    

                            
                    
                        Szkoła Trenerów Biznesu IBD

                    
                                        
                                                
                            Business Trainer Certificate (BTC)

                            Ostatnie wolne miejsca!                            On-line, 25.04.2024 - 21.06.2024

                        

                                                
                            Certificate in Business Mentoring (CBM) – szkolenie z mentoringu

                                                        On-line, 25.04.2024 - 21.06.2024

                        

                                            

                                    

                            
                    
                        Sprzedaż i Negocjacje
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    Najnowsze

    
            
            
                
            
                                
                    [image: Certified Compensation and Benefits Professional. Systemy wynagrodzeń]
                

                                
                    Certified Compensation and Benefits Professional. Systemy wynagrodzeń

                    
                    
                        Zapraszamy specjalistów i menedżerów HR, a także właścicieli firm i przedstawicieli kadry zarządzającej do udziału w certyfikowanym szkoleniu otwartym o systemach wynagrodzeń: Certified...>>                    

                

            

        

                
            
                                
                    [image: Kurs trenera biznesu w IBD Business School]
                

                                
                    Kurs trenera biznesu w IBD Business School

                    
                    
                        Zapraszamy na kurs trenera biznesu – certyfikowane szkolenie Business Trainer Certificate (BTC). IBD Business School od ponad dwudziestu lat szkoli profesjonalnych trenerów biznesu. Stosujemy...>>                    

                

            

        

                
            
                                
                    [image: Szkolenie z negocjacji biznesowych]
                

                                
                    Szkolenie z negocjacji biznesowych

                    
                    
                        Business Negotiation Program (BNP) to szkolenie z negocjacji biznesowych, które w usystematyzowany sposób przygotowuje do prowadzenia całego procesu negocjacyjnego, począwszy od zdefiniowania...>>                    

                

            

        

                
            Aktualności 
            Wydarzenia 
            Patronaty 
        

    


    








	 

IBD Business School: usługi doradczo-rozwojowe
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	IBD Business School Sp. z o.o.

ul. Smocza 26/5,

01-041 Warszawa

tel. (22) 618 85 83, 695 330 033

e-mail: kontakt@ibd.pl
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	NIP 522-23-83-056

REGON 010983354

KRS 0000244698

Sąd Rejonowy dla m. st. Warszawy XIII Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego
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